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omar accionesla carac-

teristica determinante de

losemprendedores. Esa
actitud de poner aandar sus
ideas, testearlas practicamente,
mejorarlas y volver a lanzarlas, es
en buena medida la receta para
emprender. Pero existen tam-
bién creadores de buenasideas,
propuestas que seevaltian, se
mejoran y se analizan hasta que
se paralizan. Estos no sonatn
emprendedores. ;Qué les falta
para serlo? Poner susideasen
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accion. Mucho se ha discutido si
emprendedor se nace o sies po-
sible convertirse en uno. Viendo
el eco sistema de apoyo previsto
porinstituciones de reconocida
trayectoria en estos temas, es
posibleinferir que la apuesta
esta focalizadaaldesarrollo de
emprendedores.

En ocasiones encontramos
personas queestan siempre
pensandoen unaidea, lamisma,
mejorada o unanueva. Sin em-
bargo, nunca ponen en marcha
ninguna. Siguen retocando el
Plan de Negociosy agregando
informacion, hasta que a veces
la propia sobrecarga de informa-
cion termina frenando laideay
haciendo que se pierdael foco.
;Como pueden dar el paso que

les falta para poner sus ideasen
accion?

- Esimportante pensar en
ideas innovadoras e identificar
cualesel elemento innovador de
su propuesta, qué la diferencia de
las demas.

- Compartir lasideas, contar-
selas a alguien que pueda darles
un buen feedback. Siempre en-
contraran elementos que aporten
amejorar su propuesta.

-Luego que tenganlaidea un

66 ; Cuantotiempo mas
vasaencerrar esaideaen
tu cabeza ?”

poco mas desarrollada, piensen
en cudl seria sunegociosila pu-
sieran en marcha. Quiénesserian
sus clientes, sucompetencia, el
mercadoen que se moverian, y
analicenlo.

- Plantéense metas a corto,
mediano ylargo plazo. Priori-
zando en aquellas mas cortas, las
cosas con lasque deberian contar
para poner suemprendimientoa
funcionar.

- Comiencen a escribir sus
ideas, aquellos datos del merca-
do que hayan logrado recabar.
Estolesayudard a bajar atierra
susideasylonecesitaran para
comenzar a armar su Plan de
Negocios.

- Contacten con personas o
instituciones que los puedan
apoyaren cadaetapa. Esto le
dard siempre nuevo impulsoasu
proyecto.

- Comiencen a construir su

EL OBSERVADOR
Domingo 18 de marzo de 2012

red de contactos. Participende
actividades paraemprendedores,
lamayoria son gratuitas y pueden
conocer gente interesante, y
enriquecerse de laexperiencia de
otros emprendedores, ademas de
informarse respecto a qué insti-
tuciones pueden apoyarlos.

- Contintien comentando su
idea y manténganse informados
delasnoticias de su sector. Esto
lesayudard a seguir nutriendo su
idea y mejorarla mientras conti-
nuan desarrollandola.

De esta forma estaremos ejer-
citando el dinamismo que debe
tener un emprendedor, dando
siempre nuevo impulso a nuestro
proyectoylo que es fundamental
poniendo en accién nuestras
ideas. ;Cuanto tiempo masvasa
encerrar esaideaen tucabeza?
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