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Crecimiento » FINANCIACION POR PARTE DE UN GRUPO DE INVERSORES QUE INCLUYE UN VENTURE CAPITALLONDINENSE

La inyeccion
a Pedidos Ya

esde hace un mes, dos
de los tres socios de
Evolutiva estén vivien-
doen Buenos Airescon
el objetivo de armar una oficina
comercial de su exitoso sitio de
intermediacion de delivery gas-
trondémico PedidosYa. Pero esta
movida de la empresa —con opera-
ciones en Uruguay, Chile y Puerto
Rico- forma parte de un plan mu-
cho mas ambicioso, que logré ser
apalancadoenenero. Fuealliquese
logré cerrar el apoyo inversor que
permitird a la empresa dar el gran
salto de conquistar no solo Buenos
Aires sino también el codiciado
mercado de San Pablo, para alcan-
zar después a las 13 capitales mas
importantes de laregién.
En San Pablo solamente hay

Los socios de Pedi-
dosYa estan motiva-

" dos por intentos en

la region de generar
sitios similares

unos 15 mil restaurantes y estos
numeros tienen a los socios de
PedidosYa como locos. “En abril
nos vamos a instalar en San Pablo,
que es nuestra principal apuesta
porque es un mercado increible”,
comento el socio y encargado de
Marketing, Alvaro Garcia.

Segin Garcia, a nivel regional
hay intentos de sitios parecidos
pero el producto uruguayo es su-
perior. “Analizamos los mercados
ynohay competencia seria. Es mo-
tivante ver que hay gente que estd
queriendo hacer lo mismo, porque
pruebaquelaidea es valedera. No-
sotros la probamos en Uruguay,

- al que usamos como laboratorio”,

comento.
PedidosYa tiene fuertes caballi-
tos de batalla: ya trabaja con cade-

nas como Burger King y Kentucky
Fried Chicken o Romario Pizza.

APOYO INVERSOR

~ Los socios de PedidosYa proba-

ron durante un afo el concepto en
Uruguay y en octubre pasado ini-
ciaron una ronda de financiacién.
Lograroninteresar desdeempresas
europeas hasta un fondo de EEUU

Finalmente cerraron un inte-
resante “combo” de capitalizacién
que incluye inversores locales —un
empresarioreferentedel rubrogas-
tronémicoy un exejecutivodeuna
destacada firma tecnolégica que
es experto en organizacion de em-
presas-, y directivos argentinos de
MercadoLibre,dosqueactualmen-
te se desempeiian en la empresa y
otro que yadejé la firma.

También se sumé una venture
capitalde Londres, llamada Atémi-
co —algunos de sus miembros son
fundadores de Skype- y un grupo
econdmico argentino. A su vez, el
Fondo Emprender decidié capi-
talizar en la empresa un préstamo

((i[ue le permite

ar el gran salto

Expansion. El sitio de intermediacion de delivery crece en Buenos Aires y en abril desembarcara en el codiciado San Pablo

UN VELOZ FACILITADOR PARA
USUARIOS MAS SOFISTICADOS

E3 pedidosya se define como un facilitador en Ia
comunicacion de la oferta de delivery gastronémico.
A su favor cuenta con ser mas rapido que el tradi-
cional pedido por teléfono y tener todo el mend a
la vista. “El consumidor es cada vez mas sofisticado
y quiere probar nuevas opciones. Nuestro fuerte es
que centralizamos todo tipo de comida; de delivery,
pueden animarse a probar cosas nuevas”, explicé
Alvaro Garcia.

Garcia cred el sitio junto a Ariel Burschtin y Ruben
Sosenke. Las tareas estan bien divididas: mientras
Garcia se encarga del marketing y la generacion de
demanda, Burschtin es el responsable comercial, y
Sosenke estd a cargo de la pata tecnolégica.

ACuEnca

ESCALADA.
Garcia,
Burschtin

y Sosenke
empezaron la
empresa como
un proyecto de
findecarreraen
la ORT

CLAVES

que le habia otorgado. “Arrancar
como un proyecto de fin de carrera
y haber llegado a captar la atencién
y la confianza de gente tan impor-
tante es una locura y un orgullo
tremendo”, comenté Garcia. El
empresario se excuso de brindar
el monto de la capitalizacién, pero
senialo que permite la ampliaciény
aseguraun afio de vida.

Ante este cambio, a los tres so-
cios se anadieron al directorio los
ejecutivos de Mercado Libre en
calidad de asesores. “Contar conla
experiencia de ellos es invaluable.
Nos apalanca en materia de creci-
miento y ayuda en la toma de deci-
siones”, apunt6 Garcia.
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