El es mas
geNeroso,
ella gasta
mejor

GV
1 Juego de la Confianza se
realiza con dos personas
que no se conocen entre siy
que ni siquiera llegan a ver-
se las caras. La tinica informacién
que se da a cada uno del otro indi-
viduo es su sexo, edad, nivel educa-
tivo y el barrio donde vive. A ambos
se les da 140 pesos, pero s6lo a uno
de ellos —el Jugador 1— se le ofrece
enviarle parte de ese dinero a su
desconocido compafiero —el Juga-
dor 2—. Tiene cinco opciones: no
enviarle nada, pasarle el 25% ($35),
el 50% ($70), el 75% ($105) o direc-
tamente la totalidad de su dinero
(los $140). El monto que el Jugador
1 envia es triplicado antes de llegar
al Jugador 2. Al mismo tiempo, el
Jugador 2 debe decidir cudnto de-
sea devolver al Jugador 1, tanto de
la cantidad triplicada como de los
$140 que recibid inicialmente. De-
vuelve lo que quiera, incluso $0.

Esa fue la actividad que investi-
gadores del Departamento de Eco-
nomia de la Facultad de Ciencias
Sociales le plantearon a 580 uru-
guayos entre 18 y 70 afos y de to-
dos los estratos sociales. El objeti-
vo: analizar los niveles de generosi-
dad, y notar si hay diferencias al
respecto entre sexos.

Se sacaron varias conclusiones
pero la mds relevante asevera que
los hombres son mds generosos
que las mujeres. Y eso se encontrd
no sélo en Montevideo. La investi-
gacidn, finanaciada por el Banco
Interamericano de Desarrollo, se
realizé simultdneamente también
en Bogotd (Colombia),

sona, mds aumenta su comporta-
miento pro-social y mds tiende a
penalizar una conducta egoista (ver
recuadro).

DAR Y RECIBIR. Una de las claves
para que el Jugador 1 decida cudnto
enviarle al Jugador 2 es especular
cudnto éste le devolvera luego. La
mayor ganancia social se obtendria
si le manda todo su dinero, asf se
alcanzarfa el médximo triplicado
($420) y habria mds para repartir.
Pero este escenario fue el que me-
nos se vio; en Uruguay sélo el 5%
de los Jugadores 1 envié todo su
monto a los Jugadores 2. En prome-
dio, elegfan mandar la mitad. Vale
aclarar que quienes participaban
en el experimento se quedaban de
verdad con el dinero. “Se repartie-
ron cerca de 10.000 délares”, cuenta
el economista Néstor Gandelman,
de Universidad ORT, encargado del
trabajo de campo en el pafs.

Lo que mas les interesaba a los
investigadores era la conducta del
Jugador 2, ya que mientras el pri-
mero actuaba segtn la confianza y
especulacién de lo que podria ga-
nar, el segundo lo hacfa por pura
reciprocidad o generosidad, puesto
que no ganaba nada al devolver di-
nero y si queria podia quedarse con
todo. Sin embargo, se vio que “siste-
madticamente, a medida que el Ju-
gador 2 recibfa mds, devolvia mds”,
sefala Gandelman.

Fue entonces que aparecieron
también las distinciones. Para em-
pezar, las mujeres envian menos
que los hombres, y también devuel-

ven menos. Es decir, son
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de compartir la ganan-
cia. No obstante, tienen
una conducta mds justa:
dan al Jugador 1 el mis-
mo monto que éste les
mandd, la “inversién
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acuerdo a sus responsa-

tudios anteriores, que
aseguraban que las mujeres son
mads dadivosas si de dinero se trata.
Sin embargo, ninguna investigacion
anterior contd con una muestra po-
blacional tan grande y representati-
va como esta. “No hay en América
Latina otra base de datos disponi-
ble con esa cantidad de observacio-
nes y ciudadanos heterogéneos”,
por eso el resultado es interesante,
asegura.

Otras conclusiones destacadas
encontraron motivaciones diferen-
tes entre hombres y mujeres para
tener actos de generosidad, y una
gran incidencia de la educacion.
Cuanto mds educada estd una per-

bilidades. Los investiga-
dores notaron que si se trata de je-
fes de familia se vuelven mds reser-
vados. “El grado de responsabilidad
afecta el comportamiento de los
hombres pero no es significativo en
las mujeres”, dice Rossi, y agrega:
“Si el individuo (varén) tiene una
mejor alternativa para el uso del di-
nero, entonces no lo pasa. En cam-
bio, si no lo necesita, transfiere la
dotacién total”.

PROGRAMAS SOCIALES. La prime-
ra utilidad de este tipo de estudios
apunta a “entender c6mo se forman
las redes sociales, c6mo son los va-
508 comunicantes entre grupos y
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personas”, sefala Gandelman, pero
sobre todo puede ayudar al disefio
de las politicas sociales, anade.
“Para instituciones como el Minis-
terio de Desarrollo Social puede ser,
o deberia ser, muy importante”.

Es una forma de saber como ca-
pitalizar la ayuda. El paper lo apun-
ta en sus conclusiones: “Si un orga-
nismo multilateral o una agencia de
ayuda ponen en funcionamiento
un programa social —por ejemplo,
de subsidios para familias—, prede-
cimos que mientras el hombre
compartird ese dinero con otros
miembros de la sociedad, las muje-
res lo mantendrdn para ellas y sus
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lguales. Dos personas del mismo estrato son mds generosas entre si.

familias”. De acuerdo al documen-
to, esto es lo que sucedi6 en algu-
nos exitosos planes sociales como
Progresa, en México, o Familias en
Accion, en Colombia. Asi, recalca
Rossi, se confirma que las politicas
de subsidios tienen un mayor im-
pacto si el dinero se entrega a las
madres o abuelas directamente.

A su vez, sefiala que “cuando el
pago no es para la familia sino para
estahlecer 11in negncin, creemos aue
las mujeres gastaran el dinero apro-
piadamente, mientras el hombre
compartird una parte con otros in-
dividuos que también necesiten
asistencia financiera”.

ejor el dinero. En ellas es indistinto.

Maximo Rossi
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“(El estudio sirve para) confirmar el dise-
fio de las politicas sociales. Las mujeres
tienden a mantener la dotacion, en cam-
bio los hombres, a compartir. Esto confir-
ma el diserio de las politicas, por ejemplo
de subsidios: tienen un mayor impacto si
éstos se entregan a las madres y abuelas
(mujeres) directamente”.

“Sobre esta misma actividad se han
realizado muchos estudios. Algunos
han demostrado que cuanto mas pare-
cidos son los individuos entre si (por
ejemplo, si se saben del mismo barrio),
la generosidad y reciprocidad que
muestran con el otro es mayor (es decir,
le envian mas dinero)”.
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Educados
y mayores
dan mas

| El nivel educativo es otro aspecto
que marca diferencias en lo relati-
vo a la generosidad. En el experi-
mento realizado por economistas y
financiado por el BID, se noté que
cuanto mds grado de estudios te-
nian los Jugadores 2, mds dinero
devolvian. “Los sujetos mds educa-
dos son mds amables (o0 generosos,
en este caso) con quienes fueron
amables primero. Ademds, encon-
tramos que castigan mds el egois-
mo”, apunta la investigacién. “No
hubo diferencias de género en este
aspecto”.

El mismo efecto parece tener la
edad, segn sali6 a luz en el estu-
dio. Es decir, cuanto mayor es una
persona, mds generosa se vuelve.
El promedio devuelto por los Juga-
dores 2 mayores de 40 afos es, para
todos los casos, superior al que en-
tregan los menores a esa edad.

En lo referente al nivel socioeco-
ndmico, se ohservd aue cuanto
mds bajo era, devolvian una suma
menor de dinero. La tendencia in-
cluso se acentuaba a medida que el
monto enviado por el Jugador 1 era
mayor.

Si bien esas fueron las principa-
les variables en las que se fijaron
los estudiosos, este tipo de juegos
da para una enorme cantidad de
andlisis. El economista de Univer-
sidad ORT Néstor Gandelman re-
cuerda que sobre la misma base de
datos se han investigado otros as-
pectos, por ejemplo, cémo inciden =}
los parecidos entre jugadores. O
sea, qué pasa cuando interactiian
dos personas de Carrasco y cuando
lo hacen un habitante de Carrasco
con uno del Cerro (tomando al ba-
rrio como indicador de nivel so-
cioeconémico). “Esto se estudié en
otros documentos y se cuenta que '
cuando los individuos son mas pa-
recidos entre sf, la generosidad y
reciprocidad es mayor”.

No obstante, mds alld de todas
las diferencias, las personas man-
tienen intacto el nivel de intuicién
acerca de lo que el otro hard. A los
voluntarios se le pedia predecir -
cudnto les devolverfa su parejaylo :
cierto es que las expectativas fue-='
ron bastante acertadas.




