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ENTREVISTA

Hiperactiva, de ojos chispeantes y de caracter alegre, asi es esta mt
anos que estudié disefio de modas v, en paralelo, orfebreria. Su pasion siem
fucron las jovas, y los anillos son la vedete de su atelier

[Por Natalia Gemelli]
[Fotos Denny Brechner]
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r a conocer a Cindy representaba todo un desafio. Puede
asociarse a las joyas con la frivolidad, pero lejos estaba esa
imagen cuando me abrié las puertas de su casa/atelier.
Ni bien entré me sent{ a gusto, era como ir a visitar a una
amiga que hacia tiempo no veia y que el cometido era
ponernos al dia, Con un café de por medio comenzamos
a dialogar y fui descubriendo a una joven sencilla, agra-
dable y con un carisma particular. Me conté que es hija
1inica, que siempre vivid en el mismo edificio en el barrio
Pocitos y que su infancia fue muy feliz. “Fui bastante consentida.
Asisti siempre al mismo colegio, al Instituto Ariel Hebreo-Uruguayo.
Era sociable, dindmica pero superresponsable. En mi micromundo
todo tenfa que ser perfecto. Recuerdo que estaba llena de actividades
extracurriculares: talleres de pléastica, gimnasia, nataci6n y ballet”,
comenta. Es hija de Jaime Kleist, reconocido artista plastico, y de
Graciela Gancman, psicologa social y asistencial. De ambos hered6
el amor por su profesion y luché por lo que queria cuando a ellos no
les convencia que su {inica hija se dedicara a
hacer “anillos y collares”. Pero este oficio no
fue su primera opci6n, hizo toda la Secundaria
convencida de que se dedicaria a 1a gastronomia
y hoteleria o a la organizacién de eventos, pero
la vida la llevé de viaje y su mundo cambié
por completo.
“Cuando me gradué me fui un afio a vivir a
Israel junto a 100 uruguayos que participaban
del mismo movimiento que yo en el colegio.
Recuerdo ir a los shuck (tipicos mercados donde
uno puede encontrar lo que sea y regatear) y
colgarme mirando piedras. Ahi se desperté mi pasién. Me compraba
anillos enormes, caravanas que aci no habia visto”, dice entusiasta,
Desde Medio Oriente le mand4 un mail a su madre diciéndole que
queria dedicarse a hacer joyas y que le averiguara dénde podia
estudiar ese oficio. “La verdad es que no le di trascendencia, pero
en cuanto llegué a Uruguay comencé a ir al taller de Alvaro Martino
donde estudiaba orfebreria, fui una de sus primeras alumnas”,
comenta orgullosa.
Sin embargo los padres lo seguian viendo como un hebby y fueron
claros al exigirle un titulo universitario. “Justo ese afio comenzaba
la licenciatura en Disefio de Modas en la Universidad ORT; fui a
charlas informativas y empecé la carrera. Ademas mi padre no solo
era artista plastico, sino que por un tiempo se dedicé a la estampe-
ria, y cuando era chica lo veia, 0 sea que para mi era cotidiano ver
cdmo se transforma una prenda”, asegurd.
Mientras hacia la carrera, iba dos veces por semana al taller y luego,
muy decidida, se compr6 una mesa de joyeria y 1a puso dentro de su
pequeno cuarto. “Eso implico tener una garrafa de gas con un soplete
y el polvito de la plata y el oro con la limadura que vuela. Esa fue por
mucho tiempo la gran discusi6n de todas las noches con mis padres,
ya que temian que explotara todo el edificio”. (Risas)

“Le hice un colgante a mi madre, con
tres piedritas que simbolizaban a los tres
integrantes de la familia. Me acuerdo que
encontrar esas piedritas fue todo un tema,
porque no sabfa dénde se compraban las

cosas relacionadas con la joyeria. Pero
quedé conforme”
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i “Amaba hacer anillos y comencé sin darme cuenta. Los hacfa para
mis familiares, mis amigos y para personas conocidas, que se ente-
: raban de mis creaciones por el boca a boca”. Al principio lc costaba
mucho desprenderse de sus disefios pero luego se dio cuenta de
: que no querfa que fuese un simple hobby e hizo un clic: debia hacer
i sus anillos v pulseras y venderlos. Ese era su objetivo, el cual fue
logrando poco a poco.

i Conversamos acerca de sus aiios en la universidad, “la carrera la sufri
: pero me recibi con honores en 2008. Odiaba la ropa, no podia creer
la poca importancia que le daban a los accesorios. Mis profesores se
: daban cuenta de que lo mio eran los anillos, los collares, las caravanas
y los cinturones. Finalmente aceptaron que mi proyecto final fuera
i dejoyas. Luego de obtener el titulo me mudé a este apartamento, que
! es contiguo al que me crié. Adelante estaba mi padre con su atelier y
yo en estos dos cuartos. Necesitaba un lugar para atender™.

i Algo que la caracteriza es que entrevista a sus clientes, les brinda un

trato personalizado y eso gusta. Ella se siente
muy cémoda, al punto de que hoy tiene que
dar hora como si fuera una cita con el médi-
co. “Me gusta participar de toda la etapa del
disefio, me encanta orientarlos, asesorarlos,
decirles qué se estd usando y si eso les es fiel
a su estilo”. Asegura que cada pieza es Ginica
y que si bien disefia lineas de joyas ninguna
es igual, va que no hay dos piedras iguales.

En busca de atraer més clientes, en 2008
participo de una feria de diseiio, y fue alli
donde comprobd la respuesta del piblico.

i “Mis anillos no son los tipicos disefios, me gusta darles una vuelta. Me
¢ importa mucho que sean contundentes, pesados, no latitas”, sostiene.
En cuanto a las caravanas, tiene una visién muy particular: “Todas
i odian sus orejas, nadie tiene los agujeritos perfectos. Ademas, hay que
sacarle a la mujer uruguaya las perlitas. Busco que sean accesorios
: que iluminen el rostro”.

: ENTRE LAS JOYAS Y LAS FERIAS DE DISENO

i Cuando todo parecia ir bien, cuando todo el esfuerzo daba sus frutos,
en 2009 falleci6 su padre, su compaifiero de apartamento, mas alla
i delo que implica esta pérdida emocional, Cindy se sinti6 totalmente
i descolocada. Su duelo fue abocarse al trabajo las 24 horas del dia,
y con el apoyo incondicional de su madre comenzaron a organizar
: mas ferias para mantener la mente ocupada. Fue asi que sinti6 la
: necesidad de embarcarse en una locura muy pintoresca. Inspiradas
en las ferias que se hacian en Palermo, en plaza Serrano (Argentina)
: comenzé a contactar disefiadores de indumentaria y cre6 lo que llamé
: Moda, magia y otras hierbas. Realizé cuatro ferias en su atelier
con 12 stands, cada uno con una tarotista y brownies para atraer al
i publico. “La gente hacia cola para ingresar, el objetivo era vender y
armar una base de datos”, comenté. Siguieron hasta que el atelier les
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TENIA EN Ml CUARTO UNA
GARRAFA DE GAS CONUN
SOPLETE Y EE POIVITO DE —

LA PLATAYEL ORO CONLA
LIMADURA QUE VHIELA ESA —
FUE POR MUCHO TIEMPO A
GRAN DISCUSION DE TODAS LAS
NOCHES CONMIS PADRES. YA

QUE TEMIAN QUE EXPLOTARA
TODO EL ERIFIEIRY ——

e
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“LUEGO DE MAS DE
NUEVE ANOS DE
RELACION, ELLA
SE LAS INGENIO

PARA QUE EL
LE PROPUSIERA

MATRIMONIO. TENIA

MUY CLARO QUE NO
QUERIA UN ANILLO DE
UNA JOYERIA SINO DE

DISENO, UNA PIEZA

UNICA"




quedo chico y llegaron al Word Trade Center,
donde hicieron 17 ferias. También estuvieron
en el hotel Sheraton, en el Rara Avis, en Parque
Arocena y ¢l ltimo en el nuevo Regency Way.
De esta forma combiné su pasién por el disefio
con la organizacion de eventos.

KILOMETROS DE INSPIRACION

Los viajes que realizo por el mundo la inspi-
raron muchisimo, cada uno de ellos la mareo,
v si uno presta atencion estan reflejados en su
trabajo como artista. “Israel fue el primer pais
en donde me inspiré. Me enamoré de las jovas
v de los grandes accesorios, eran totalmente
diferentes a lo que habia visto en Uruguay. La
tendencia la visualizo en mis constantes viajes
a Los Angeles, y un lugar en el que me perdi
fue Italia. Fui a la ciudad de Florencia, donde
conoci el Ponte Vecchio y quedé fascinada, de
hecho una linea de mis joyas se llama Firenze".
Ella disefia cada pieza. Hoy tiene mas de 300
productos v cuenta con la colaboracién de tres
orfebres que trabajan en sus propios talleres.
Es un trabajo “full life” v estd pendiente de
cada detalle: comprar los materiales, dise-
nar la folleteria y cumplir a tiempo con los
clientes. Cada paso es un esfuerzo. “En un
momento pensé poner una tienda pero las

Las redes sociales juegan un papel funda-
mental en su crecimiento como empresa-
ria. En estos Gltimos anos, la joven Kleist
tiene mas de 13 mil fans en Facebook ¥
es ella misma quien administra su pagina
web (www.cindykleist.com), donde deja
bien claro sus tres premisas: disefio, arte

y elegancia. Ademés esta de forma muy

activa en Twitter.

La mayoria de sus clientes son mujeres
economicamente independientes, profe-
sionales, que se preocupan por su forma
de vestir, que les dan mucha importancia

a los accesorios, “mujeres vanguardistas”,
dice. “Me tiene impactada, no doy crédito
cuando viene una persona del interior

v empieza a hablar de las joyas por sus

nombres, y yo ahi tengo que recordar cuél
es, son mas de 300 productos. La perso-

nalizacion llega a ese punto, en el que los

clientes respetan el nombre de cada pieza.

Otra de las cosas que me esta pasando
es que vienen clientas y me dicen que ya

tienen una pieza de cada linea”, afirma

incrédula.
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clientas valoran la personalizacion. Se toman
un café, hablamos, vemos qué quieren. Lo que
yo muchas veces planteo es no guardar una
joya de oro de la abuela sino aggiornaria,
para poder usarla”, entiende.

AMOR, COMPROMISO Y ALIANZAS
Su viaje a Medio Oriente no solo cambio6 su
vida profesional sino también la sentimen-
tal. Alli conocié a Nicolas, un uruguayo que
al igual que ella estuvo un afo en Israel. Se
pusieron de novios y luego de més de nueve
afos de relacion ella se las ingenio para que
él le propusiera matrimonio. Tenia muy
claro que no queria un anillo de una joyeria
sino de disefio, una pieza unica. Para él fue
todo un desafio, y de a poco clla le fue dando
instrucciones “discretas”. El dia que le pidi6
unirse en matrimonio él le dio el anillo que ella
queria. “Por suerte, si no lo mataba y no me
casaba”, dice entre risas. Después comenz0 la
otra etapa, la de las alianzas, ella las disefié v
las hizo con sus propias manos, con oro de su
abuela. Creo dos piezas sumamente especiales
con un significado unico. Entiende que un
pedacito de la historia de su familia la lleva
a todos lados, no solo ella, sino también su
marido. “La mayoria de los hombres llegan




El 30 de octubre se realizé un evento por
los cinco afios del Atelier Cindy Kleist, una
oportunidad para festejar con sus clientas

mas fieles y agasajarlas. Hubo champag-

ne, chocolate y conté, fiel a su estilo, con
una tarotista. “Ademaés de agradecerles
personalmente el apoyo brindado, comen-

té que durante todo este proceso llegué a
la conclusion de que lo que mas sirve es el
boca a boca”.
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ORFEBRERIA FOR EXPORT

“El relacionamiento con el exterior es algo
que tengo que trabajar mucho. He teni-
do pedidos superraros. Por ejemplo, de

Noruega un chico me pidié un anillo con el

nombre de su novia en hebreo. Yo creo que

se comenzo a valorar mas lo handmade, lo
masivo empezo a resultar aburrido”.

Cindy siempre est4 buscando oportuni-
dades dentro y fuera del pais para que

su empresa siga creciendo sin perder la

personalizacion. “No me imagino con un
local en el shopping, me gusta ofrecer un
servicio personalizado”. Fiel a su estilo

e instinto, continuara creciendo empre-
sarialmente y de esta forma dejara su
impronta en el arte de la orfebreria en

nuestro pais,

porque sus novias o esposas les dejan un folleto con el anillo marcado,
pero luego se nota cuan involucrados estan y cuanto las conocen. Muchos
son perfeccionistas y la charla es genial, al punto de llegar a asesorarlos
sobre el anillo y sobre cémo pedir matrimonio. Este atelier se convierte
en un espacio terapéutico (risas). Los més tiernos son los de veintitantos.
UIn caso muy particular fue el de un joven que se iba de viajeaverala
novia y queria hacerle un regalo personalizado. Lo hice de un dia para
el otro, se trataba de un colgante con los nombres de los dos”, asegura.
La joven disfruta de ser parte de ese proceso y sefiala que es hermoso
cruzarselos luego por la calle y ver que muchos ya tienen hijos.

Un anillo de mediana complejidad puede llevarle aproximadamente
seis horas ininterrumpidas. “Es un trabajo meticuloso”.

Es clara al decir que es una disefiadora al 100% y si quieren piezas con-
vencionales les recomienda que vayan a una joyeria. No acepta hacer,
por ejemplo, una virgen nifia o un 4rbol de la vida. “Me gusta que la
persona participe del disefio. Tengo una coleccién que se llama Anillo
+Anillo en la que uno tiene la posibilidad de combinar distintos anillos
de oro y plata con piedras formando una torre. A la gente le fascina y a
mi me llena de orgullo”.

Luego de compartir casi tres horas con ella me queda la sensacién de que
fundir algo antiguo y significativo como un anillo familiar es importante.
Los metales como el oroy la plata son solo eso, el sentimiento y el tiempo
que le dedica a cada pieza es el valor agregado.



