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SuColecta simplifica la tarea

de hacer regalos a solo un click

INNOVACION. Los usuarios podran crear, gestionar y aportar en colectas a través de tarjetas de débito sin la necesidad de
trasladarse. El valor agregado ante los procedimientos convencionales es que todo se puede hacer via internet

uandollega unafiesta de15,
Cun casamiento de un cono-

cidooelnacimiento del hijo
de un compafiero suele surgir la
misma interrogante: Jquién se en-
carga de recolectarel dinero para
elregalo? Es unatareatediosayde
mucha responsabilidad.

Desde hace unos afios existen
los colectivos en diversas redes
de cobranza que demandan que
la persona que quiere aportar
debaacercarseaalguna sucursal.
Ademds varios locales de diver-
sosrubros brindan la posibilidad
de hacer colectivos para eventos
relacionados a sus productos de
venta.

Pero en un mundo en el que
todoestd a“unclick” de distancia,
el poder llevar a cabo esta tarea
integramente a través de la web
era necesario. Como solucion a
esta necesidad surge el empren-
dimiento de Sergio Garrido (34)
y Mario Camerota (33) llamado
SuColecta.

Los usuarios registrados pue-
den abrir sus colectas, gestionar,
consultar, realizar retirosy apor-
tar a otras encuestas, todo vir-
tualmente a través de distintos
medios de pago.

Su historia

Garridoy Camerota se conocieron
en 2004 en la Universidad ORT
mientras estudiaban Licenciatu-
ra en Sistemas.

Garrido logrd graduarse hace
unos afios y Camerota esta pre-
parando su tesis para hacerlo.
Durante todo estos afios estuvie-
ron convencidos de que en algiin
momento llevarian adelante un
emprendimiento juntos.

En agosto de 2014, cuando Ca-
merota aprobd una materia que
le habia generado un estanca-
miento en su carrera, se decidio
aempezar en algo nuevo. Asi fue
que con Garrido consultaronaun
referente local en el drea de star-
tups como Enrique Topolansky,
encargado del Centro de Innova-
ciény Emprendedurismo (CIE) de
1a ORT, quien al conocerlaidealos
impulsd a continuar trabajando
enel proyecto.

El siguiente paso fue realizar
una especie de “analisis de mer-
cadocasero” através deexperien-
cias propias o cercanas. “Trabajo
enUTE. S6lo en mi seccidén somos
400 personas y todos los meses
hay colectas por diferentes razo-
nes. Una compaiiera se encarga
dejuntarla plata pero anda persi-
guiendoa la gente con unalibreti-
ta paraversi vanaaportarono; es
una tarea complicada”, comentd
Camerota,

Ademds hicieron sondeos
acerca del tema entre profesores

LAS CLAVES

= ESCUCHAR tanto criticas como
halagos, es una de las claves delos
fundadores de SuColecta “porque
se necesita innovar constantae-
mente para generar el valor agre-
regado que busca el cliente”.

Los fundadores de SuColecta, Mario Camerota y Sergio Garrido. |.GUIMARAENS

m SERARRIESGADO Asumir ries-
gosesesencial. Invertir horas de
investigacion ademds de hacerlo
econdmicamente, essumamente
necesario.

u DIFERENCIARSE “Darse acono-
cer es lo masimportante y hacerlo
conun diferencial mas valioso
adn”,

l
|

y trabajos de familiares. “Obser-
vamos que eraun nicho vacio, que
podia funcionar” dijo Camerota.
Seasesoraron anivel regionaly no
habia algo similar a suidea, porlo
que decidieron continuar. Si bien
estan en sus primeros pasos, se
tienen fé y muchoa objetivos por-
cumplir.

Luego de un mes de testeo, los
primeros dias de setiembre pasa-
do comenzaron con el desarrollo
y el disefio actual, que en marzo
se cambiard.

Método de pago
Actualmente SuCo-
lecta trabaja con
una pasarela de pa-
gos llamada MVD
PSP, perteneciente
al portal Monte-
videoComm. Los
emprendedores ex-
plicaron que MVD PSP
oficiade intermediario con
losbancos, y quela comisionesla
misma sin importar la cantidad
de dinero que se aportara.

Poresarazon es que SuColecta
se contactd tanto con los bancos
privados como con el BROU y
estd practicamente todo pronto
para que se comience a trabajar
directamente con el banco queel
usuario elija.

“A partir de marzo, cuando
una persona elija con cual pagar,
nuestro sitio lo redireccionara
directamente con ese banco”,
indicé Camerota, quien agrego
gue es un método seguro y con-
fiable para el cliente porque esta

familiarizado con la web de sus

tarjetas de débito.

La persona que no tengao pre-
fierano utilizar la tarjeta de débi-
to podra optar por pagar en una
red de cobranza presentando un
talén como comprobante.

Detodas maneras, suscreado-
res admiten que el valor agregado
de SuColecta es que el usuario no
se tenga que trasladar.

“Buscamos ser una alternati-
vaounserviciosustituto a las co-
lectas convencionales. Queremos

que la explosion referida al uso
_ delatarjeta de débito sea
. también util en esto”

. concluyd Camerota.

del total recaudado
esla comision de
suColecta.
Bl No hay minimos para
" depositar f

Pasoapaso
Si bien ninguno de
los dos fundadores
de SuColecta estd
trabajando full time
para el emprendimien-
to, ~Camerotalo hace toda-
viaenel enteestatal y Garridoen
unaempresa informatica-, laidea
es ir creciendo y al consolidarse
empezar a armar un equipo que
se dedique a la startup.

Por ahora cuentan con un
disefiador y con una asesora en
marketing.

Ademas, no poseen un local
fisico y trabajan desde sus casas
de manera virtual o presencial.

Alahorade captar clientes son
elloslos que van alas oficinas. De
todas maneras, por cualquier im-
previstoestdn encontacto con Si-
nergia Cowork, y es una locacion
que puede ser utilizada para re-

colectas. se han desarrolladoa
menos de tres meses de estar
activos en lawebh.

uniones onegociacionesreferidas
aSuColecta.

En relacion a las formas de
pago también se avecinan cam-
bios paulatinos. Proximamente se
podrd pagar contarjetas de débito
directamente.

Luego de alcanzar ese paso, la
idea es concretar una alianza con
Paganza —que funciona en Siner-
gia también- paraincluirlocomo
medio de pago y alli captar laop-
cion de pago a través de tarjetas
de crédito.

Con lo recolectado la persona
puede elegir si retira el dinero,
si se le hace una transaccion o si
opta por algin tipo de gift card.
Los creadores de SuColecta pre-
tenden seguir innovando y mejo-
rando al sumar, por ejemplo, co-
mercios de diferentes rubros en
los que se pueda gastar el dinero.

Otro aspecto que buscan de-
sarrollares el referido a las colec-
tas solidarias: hoy tienen a 808
Caninosy Equinoscomo parte de
SuColecta, pero esperan sumar
més, como por ejemplo Aldeas
Infantiles.

Para abrir su propia colecta o
conocer més del emprendimiento
esnecesario acceder a www.suco-
lecta.com,uy @



