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Portal inmobiliario
en pleno crecimiento

RICARDO FRECHOU. El fundador de Infocasas hablo sobre como es salir
fuera de fronteras y las nuevas herramientas del portal
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chou (33) por emprender

es parte de su genética. Su
padre es duefio de una empresa
deservicios de desarrollo inmobi-
liario en la que hizo sus primeras
armas.

Frechou manifesté la necesi-
dad de tener su propio negocio
desde el comienzo de su carrera
de licenciado en marketing.

Su primera idea no logré ver
la luz pero aprendi¢ de esa expe-
riencia. Luego trabajo de manera
dependiente en variosrubrosy se
fue a vivir a Barcelona, Espaiia,
donde armo seis proyectos, de los
cuales cuatro fueron concretados.

En 2010, ya en Uruguay, puso
en marcha algunas de sus ideas.
La primera fue Altilec, empresa
de servicios de elevacién de mue-
bles para mudanzas. Después de

I a inquietud de Ricardo Fre-

un tiempo descubrio, junto a su - :

socio, que les faltaba ofrecer el
servicio de traslado de muebles,
por lo que optaron por vender la
empresa. Sibien financieramente
fue un fracaso le permitié adqui-
rir mucha experiencia, que volco
en otros emprendimientos como
Impactus, unaagenciade publici-
dad digital, el colectivo de bodas
Si quiero, y el outlet de marcas on
line Cluval.com.

Enestasempresasactualmen-
te no participa porque seria muy
dificil llevarlas adelante al mis-
motiempo. Tomé ladecision para
poder dedicarse solo al portal de
venta y alquileres Infocasas, que
fundéjunto asuamigo Alejandro
Lodpez (39) en 2011.

Expansion regional

Con Infocasas primero lanzaron
una publicacién impresa men-
sual dedicada exclusivamente
al sector inmobiliario y luego el
sitio web, ya que en ese momento
crear una plataforma on line era
COStoso.

Los emprendedores identifi-
caron que hacia falta una herra-
mienta tecnoldgica en la que la
gente pudiera buscar un producto
inmobiliario sin que uno se des-
tacara sobre otro por pagar mas.
Asi es que crearon un portal para
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Infocasas trabaja para desarro-
llar un médulo de big data. El
objetivo de los emprendedores
es mostrar aquella informacion
que resulta de los indicadores
presentes en el mercado. Si
bien los clientes a los que se

les ofrecera esta informacion
seran inmobiliarias y construc
toras, parte se hara publica con
el fin de dar transparencia al
mercado.

Parte del desarrollo se logrd
gracias al apoyo dela Agen-
cia Nacional de Investigacion

e Innovacion (ANII), con quien
trabajan desde hace menos de
un afio. El lanzamiento de esta
nueva linea de trabajo se hara
en noviembre o diciembre.

Al mismo tiempo el equipo de
Infocasas trabaja para lanzar
la aplicacion de la plataforma.
Actualmente cuentan con la
version movil.

darle al usuario una experiencia
amigable y funcional.

En el primer afio trabajaron
con més de 100 inmobiliarias.
Hoy cuentan con mas de 25 mil
propiedades activas.

En agosto del afio pasado in-
corporaron a Tokai Ventures
como socios. Tanto los fundado-
res como los nuevos accionistas
pretendian hacer crecerla empre-
sanosolocon el aporte del capital
sinotambién de experienciayred
de contactos. La unién permitié
quelnfocasassalieraaconguistar
nuevos mercados. A poco més de
un afiode trabajo conjunto, laem-
presa esta presente en Paraguay,
donde ingresé con una revista
mensual endiciembre pasado. La
oficina alli la lleva adelante L6-
pez, mientras que Frechou dirige
lade Montevideo.

En Perti y Colombia también
estan presentes pero solo con el
portal porque, segiin explicé el
emprendedor, en esos mercados
el uso de internet est4 bastante
avanzado y no es redituable in-
gresar con material grifico. Solo

cuentan con vendedores ya que
el niicleo fundamental estd en
Uruguay.

Aqui cuentan con mas de 20
colaboradores que trabajan en
los departamentos de ventas,
administracion, programacion,
agencia digital (especializada en
servicios para inmobiliarias y
constructoras) y recursos huma-
nos. El emprendedor comenté
que no se puede replicar la plata-
forma si no hay una adaptacién
allenguaje, cultura y costumbres
del nuevo mercado.

Frechou no descarta que en el
corto plazodesembarquenen Bo-
livia. En este caso estudian para
ingresar con la edicién impresa.

Alqguileres temporales

A tres semanas de haber lanza-
do una herramienta que ofrece
alquileres temporales, Infocasas
ya cuenta con mas de 5 mil pro-
piedades bajo estamodalidad y 20
pre reservas concretadas. Estoles
demuestra gue van porelcamino
correcto y que tienen un amplio
mercado para desarrollar.

Frechou recordd que se brinda
latranquilidad de que las propie-
dadesson realesyseevitael frau-
de; las inmobiliarias son certifi-
cadas y los pagos se liberan una
vez que el cliente llega y concreta
el alquiler.

El emprendedor sefial6é como
una ventaja la posibilidad de re-
servar mediante el pago de una
sefiadel 20% del valor del alquiler
on line por lo que no se carga en
la tarjeta de crédito el totalidad
del precio del alquiler. El saldo se
puede pagar a través de medios
de pago off line como las diferen-
tes redes de cobranza o contado
directamente en la inmobiliaria.
También existe la posibilidad de
pagar mediante la plataforma de
Infocasas.

Sibien los emprendedores van
aaprovecharlatemporadaestival
para promover su producto, esta
herramienta estd pensada para
que sea utilizada durante todo el
afio. Haran publicidad en unas
300 salas de cine en Argentina, y

aundquenoesun mercado quepor

el momento esté en el horizonte,
serd de utilidad para testear
ese publico.

Ricardo Frechou. L. CARRENO
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